GUIDE PRATIQUE DE LA PLANIFICATION STRATEGIQUE DU PLAIDOYER

OUTIL 4

Liste de contrdle pour sélectionner/prioriser un sujet de plaidoyer

autour des MNT'

Instructions: prenez un sujet de plaidoyer éventuel et examinez les critéres énumérés dans la colonne de gauche en répondant aux
questions énumeérées dans la deuxieme colonne. Sur la base de vos réponses, évaluez chaque critére comme élevé, moyen ou faible, en
fonction de votre réponse. Par exemple, pour le critere « Données» ci-dessous, si vous avez acces a de nombreuses données démontrant
'étendue du probleme, sélectionnez «élevé » pour cette question particuliére. Dans la troisieme colonne, notez les raisons pour lesquelles
vous avez sélectionné ou rejeté une question. Lors de la sélection d'un sujet de plaidoyer, réfléchissez au niveau de motivation et de
préparation de votre organisation pour s'engager sur ce sujet, a son adéquation avec 'environnement politique, social et économique
actuel, ainsi qu'a son impact et ses avantages potentiels.
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Elevé, moyen,

Critéres Question sélection faible
Données: Avez-vous acces a des données qui démontrent 'ampleur du

probléme? Les données montrent-elles que la solution proposée

entrainera des améliorations?
Portée: Le probléme concerne-t-il beaucoup de personnes ? Est-ce que

suffisamment de personnes se sentent concernées pour agir?

Compréhensibilité:

Le probléme est-il facile & comprendre et & expliquer ? Etes-vous
capable de formuler le probléme de maniere a ce que les gens le
comprennent et en comprennent la solution?

Spécificité:

La nature du changement de politique requis est-elle claire et tres
spécifique?

Ressources:

Serez-vous en mesure de lever suffisamment de fonds pour
accompagner le travail sur cette question? Les gens s'intéressent-ils
suffisamment a la question pour faire des dons?

Cibles:

Etes-vous en mesure d'identifier clairement les principaux décideurs
(individus) pour traiter cette question? Avez-vous leurs noms et leurs
coordonnées?

Réseaux:

Avez-vous noué des alliances avec d'autres parties prenantes ou
personnes clés autour de cette problématique?

1 Adapté de: (a) CEDPA Advocacy Training Manuals — « Advocacy: Building Skills for NGO Leaders » et « Social Mobilization for Reproductive Health, A Trainer's Manual», de ACS
and Midwest Academy, ACS Direct Action Trainers Manual, 4eme édition, février 2008, «Choosing Problems and Issues», pp. 6-11, https://unitedpatientsacademy.org/upfiles/
UnitedPatientsToolkit_4-4-2018_FINAL.pdf et https://www.unaids.org/sites/default/files/media_asset/advocacy_toolkit_en_0.pdf; et de (b) ACT!2015 Advocacy Strategy Toolkit
par Restless Development, PACTE, ONUSIDA https://www.unaids.org/sites/default/files/media_asset/advocacy_toolkit_en_0.pdf
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Valeurs:

Le sujet reflete-t-il la déclaration de mission et les valeurs de votre
organisation ou alliance?

Potentiel de

La question et sa solution proposée sont-elles réalisables et

réussite: gagnables dans le climat politique, social et économique actuel?
Quelle en est la probabilité ?

L'avenir: Le travail sur cette question a-t-il le potentiel de créer un élan pour de
futures campagnes?

Mobilisation: Les gens se sentent-ils suffisamment concernés par le probléme pour

agir?

Participation:

Le sujet offre-t-il la possibilité d'une participation significative des
personnes vivant avec des MNT et refléte-t-il leur vécu ? Offre-t-elle
l'occasion de mobiliser la communauté locale?

Partenariat:

Y a-t-il des possibilités pour que de nombreux secteurs de la société
civile s'impliquent autour de cette question? Avez-vous le potentiel
pour tisser des partenariats solides?

Niveau d'effort
requis:

Combien de personnes devront travailler sur la campagne ? Combien
de temps sera-t-il nécessaire pour réussir?

Niveau de soutien
public:

Dans quelle mesure le public soutient-il cette question ? Attire-t-elle
un large public?

Niveau de soutien
du décideur:

Dans quelle mesure les principaux décideurs soutiennent-ils cette
question?




