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Modéle de suivi du plaidoyer

Instructions: apres avoir mené a bien une campagne de plaidoyer, remplissez le tableau pour garder une trace de vos campagnes, de vos
réussites (indicateurs de réussite) et des enseignements tirés.

Remarque: suivez vos réussites en termes d'indicateurs de processus et de gains et victoires en matiére de plaidoyer, comme décrit
ci-dessous.

Evaluation du processus Evaluation de I'impact

pourquoi certaines activités se sont-elles bien déroulées? identifiez les gains et les victoires en matiere de plaidoyer. Pourquoi
Pourquoi d'autres non? Permet d'évaluer la fagon dont certaines activités ont-elles eu l'impact que vous souhaitiez? Pourquoi
vous avez travaillé. . d'autres non? Permet d'évaluer ce qui a changé.

Exemple d'indicateur de processus: nombre de réunions Exemple de victoire en matiére de plaidoyer: le ministere de la Santé
tenues avec des décideurs. a approuvé une politique visant a étendre les avantages liés aux MNT

au régime de la CSU.

Obijectif du plaidoyer :

Réussites en matiére de plaidoyer (indicateurs)

Victoire en matiére de

Processus Gain de plaidoyer plaidoyer Enseignements tirés




